
TIKTOKTIKTOKTIKTOK   
MARKETING

Early Bird!Early Bird!

520.8K
Followers

64M
Views

4.2M
Likes

16 JULY 2025

TikTok Class by
DR.OPPA

Thailand Influencer Awards 2023 - 2024
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เรียนรู�กลยุทธ� 50x20 

ในการเติบโตของช�องทาง TikTok อย�างรวดเร็ว

การสร�างเน้ือหาท่ีน�าสนใจและมีคุณค�า 

(Creating engaging and valuable content)

เทคนิคการโพสต� 50 คลิปใน 20 วัน 

(Techniques for posting 50 clips in 20 days)

การสร�างความสัมพันธ�กับผู�ติดตาม 

(Building relationships with followers)

การวิเคราะห�ข�อมูลเพ่ือปรับปรุงเน้ือหา 

(Analyzing data to improve content)

การใช� Collaborations กับ Influencers อ่ืน ๆ 
(Using collaborations with other influencers)

การใช� Hashtags และ Trends ให�เกิดประโยชน�สูงสุด
(Maximizing the use of hashtags and trends)

การใช� Social Proof และ Testimonials 
(Using social proof and testimonials)

การสร�างแบรนด�ส�วนตัวท่ีน�าจดจํา 

(Creating a memorable personal brand)

เรียนรู�กลยุทธ� 50x20

การสร�างเน้ือหาท่ีน�าสนใจและมีคุณค�า

เทคนิคการโพสต� 50 คลิปใน 20 วัน

การสร�างความสัมพันธ�กับผู�ติดตาม

การวิเคราะห�ข�อมูล

การใช� Collaborations

การใช� Hashtags และ Trends

การใช� Social Proof & Testimonials

การสร�างแบรนด�ส�วนตัว
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ESSION How to turn ordinary people into
Influencers / KOL
วิธีเปลี�ยนคนธรรมดาให้กลายเป็นคนดัง

1.1 The 50x20 Strategy for Rapid Channel Growth
(กลยทุธ์ 50x20 ดนัช่องโตไว - เทคนคิการปั� นชอ่งเป็น KOL ใหเ้จอลูกค้าตวัจรงิ)

1.2 Techniques for Molding a Channel into a KOL to Find Real Customers 
(เทคนคิการปรบัชอ่งใหเ้ป็น KOL เพื�อหาลกูคา้จรงิ)

9:00 - 12:15

Morning Break: 10.30 - 10.45
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CALL: +66(0)-2158-9892, +66(0)-89-692-9900, LINE: @OMEGAWORLDCLASS

2S

ESSION Selling without selling in this era
ยุคนี�ต้องขายแบบไม่ขาย
*เทคนิคการขายแบบเล่าเรื�อง อัดคลิป 3 คลิปทุกวัน ได้แบบไม่มีวันตน มี Tiktok planner ให้เป็นรายบุคคล*

การใช�เร่ืองราวส�วนตัวและประสบการณ�จริง 

(Using personal stories and real experiences)

การวางแผนเน้ือหาล�วงหน�า (Planning content in advance) การกําหนดเป�าหมายและกลยุทธ� 

(Setting goals and strategies)

การสร�างเร่ืองราวท่ีเช่ือมโยงกับสินค�า 

(Creating stories that connect with the product)

การใช� Visuals และ Music ในการเล�าเร่ือง 

(Using visuals and music to enhance storytelling)

การใช� User-Generated Content 

(Using user-generated content) การติดตามผลการดําเนินงาน (Tracking performance)

การสร�าง Emotional Connection กับผู�ชม 

(Creating an emotional connection with the audience)

การใช�เร่ืองราวส�วนตัวและประสบการณ�จริง

การวางแผนเน้ือหาล�วงหน�า การกําหนดเป�าหมายและกลยุทธ�

การสร�างเร่ืองราวท่ีเช่ือมโยงกับสินค�า

การใช� Visuals และ Music ในการเล�าเร่ือง

การใช� User-Generated Content
การติดตามผลการดําเนินงาน

การสร�าง Emotional Connection กับผู�ชม

การทํา Challenges และ Trends ท่ีกําลังฮิต (Creating 

and participating in popular challenges and trends)

การปรับแผนตาม Feedback และ Analytics 

(Adjusting plans based on feedback and analytics)

การใช� AI ในการสร�างไอเดียเน้ือหา 

(Using AI to generate content ideas)

การใช� Tools และ Templates ท่ีมีประสิทธิภาพ 

(Using effective tools and templates)

การทํา Challenges และ Trends การปรับแผนตาม Feedback และ Analytics

การใช� AI สร�างไอเดีย การใช� Tools และ Templates ท่ีมีประสิทธิภาพ

2.1 Techniques for Storytelling Sales
(เทคนคิการขายผา่นการเล่าเรื�อง)

2.2 Posting 3 Clips Every Day Without
Running Out of Content
การโพสต์ 3 คลิปทุกวนัโดยไม่หมดไอเดยี

2.3 Personalized TikTok Planner
การใชตั้ววางแผน TikTok สว่นบคุคล

Lunch & Networking: 12.15 - 13.30
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การสร�างและการเลือกเป�าหมายโฆษณา 

(Creating and selecting ad targets)

การสร�าง Landing Page ท่ีน�าสนใจ (Creating an engaging landing page)

การใช� TikTok Ads Manager อย�างมีประสิทธิภาพ 

(Using TikTok Ads Manager effectively)

การใช� Call-to-Actions ท่ีชัดเจนและน�าสนใจ (Using clear and compelling call-to-actions)

การใช� Custom Audiences และ Lookalike Audiences 

(Using custom audiences and lookalike audiences)

การใช� Retargeting Ads เพ่ือเพ่ิม Conversion (Using retargeting ads to increase conversions)

การวัดและปรับปรุงผลการโฆษณา 
(Measuring and optimizing ad performance)

การวิเคราะห�และปรับปรุง Conversion Funnel (Analyzing and optimizing the conversion funnel)

การสร�างและการเลือกเป�าหมายโฆษณา

การสร�าง Landing Page

การใช� TikTok Ads Manager

การใช� Call-to-Actions

การใช� Custom Audiences และ Lookalike Audiences

การใช� Retargeting Ads

การวัดและปรับปรุงผลการโฆษณา

การวิเคราะห�และปรับปรุง

CALL: +66(0)-2158-9892, +66(0)-89-692-9900, LINE: @OMEGAWORLDCLASS

3S

ESSION TikTok Ads
เทคนิคยิงแอด lead เฉพาะกลุ่มลูกค้าตัวจริงมา sale page 
เพื�อปิดการขาย

3.1 Techniques for Targeting Ads to Specific Customer Groups
(เทคนคิการโฆษณาใหเ้ขา้ถึงกลุ่มลูกค้าเฉพาะ)

3.2 Driving Sales on the Sales Page 
(การขบัเคลื�อนยอดขายบนหนา้ Sales Page)

13:30 - 16:45

Afternoon Break: 15.00 - 15.15
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ESSION

Raising AI for Use
ขั�นตอนการเลี�ยง Ai การใช้ Chat GPT การใช้ Gemini AI

การต้ังค�าและการปรับแต�ง AI 

(Setting up and customizing AI)

การต้ังค�าและการปรับแต�ง Chat GPT 

(Setting up and customizing Chat GPT)

การต้ังค�าและการปรับแต�ง BARD AI 

(Setting up and customizing BARD AI)

การตรวจสอบและปรับปรุง AI อย�างต�อเน่ือง 

(Continuously monitoring and improving AI)

การสอน AI ด�วยข�อมูลท่ีมีคุณภาพ 

(Training AI with quality data)

การใช� Chat GPT ในการสร�างเน้ือหา 

(Using Chat GPT to generate content)

การใช� BARD AI ในการสร�างเน้ือหาและการเล�าเร่ือง 

(Using BARD AI for content creation and storytelling)

การใช� AI ในการวิเคราะห�และการตัดสินใจ 

(Using AI for analysis and decision-making)

การต้ังค�าและการปรับแต�ง AI

การต้ังค�าและการปรับแต�ง Chat GPT การต้ังค�าและการปรับแต�ง BARD AI

การตรวจสอบและปรับปรุง AI

การสอน AI ด�วยข�อมูล

การใช� Chat GPT ในการสร�างเน้ือหา การใช� BARD AI ในการสร�างเน้ือหาและการเล�าเร่ือง

การใช� AI ในการวิเคราะห�และการตัดสินใจ

การใช� Chat GPT ในการตอบคําถามและบริการลูกค�า 

(Using Chat GPT for customer service and FAQs)

การใช� BARD AI ในการวิเคราะห�ข�อมูลและการสร�างรายงาน

(Using BARD AI for data analysis and reporting)

การวัดผลและปรับปรุงประสิทธิภาพของ Chat GPT 

(Measuring and improving the performance of Chat GPT)

การปรับปรุง BARD AI ด�วย Feedback และ Analytics

(Improving BARD AI with feedback and analytics)

การใช� Chat GPT ในการตอบคําถามและบริการลูกค�า การใช� BARD AI ในการวิเคราะห�ข�อมูลและการสร�างรายงาน

การวัดผลและปรับปรุงประสิทธิภาพของ Chat GPT การปรับปรุง BARD AI ด�วย Feedback และ Analytics

4.1 Steps for Raising AI
ขั�นตอนในการเลี�ยงและใช้ AI

4.2 Using Chat GPT
การใช้ Chat GPT

4.3 Using BARD AI
การใช ้BARD AI
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Who is this course for?Who is this course for?Who is this course for?
Business owners of all product types who want to reach
premium customers on TikTok
เจา้ของธุรกิจสินค้าทุกประเภท ผู้ที�ต้องการเขา้ถึง ลกูคา้พรเีมี�ยมใน TikTok

Digital marketers who want to deeply understand using TikTok
for marketing, including learning techniques such as
competitor analysis, creating ad campaigns, and targeting
specific audiences
นักการตลาดดิจทัิล ผูที้�ตอ้งการทําความเขา้ใจเชิงลกึเกี�ยวกบัการใช้ TikTok 
เพื�อการตลาด รวมถึงการเรยีนรู้เทคนคิต่างๆ เชน่ การวเิคราะหคู่์แขง่ 
การสร้างแคมเปญโฆษณา และการตั�งค่าเป้าหมายผูช้มที�เฉพาะเจาะจง

ผู้ประกอบการสตารท์อพัและ SMEs ที�ต้องการสรา้งแบรนดแ์ละเพิ�มยอดขาย
ผ่าน TikTok ดว้ยการสรา้งคอนเทนต์ที�เป็นตัวเอง และการใชเ้ทคนคิการขาย
แบบไมข่าย

Start-up entrepreneurs and SMEs who want to build their
brand and increase sales through TikTok by creating authentic
content and using non-sales selling techniques

Influencers ที�ต้องการปรบัปรงุเนื�อหาหรอืเพิ�มมติิใหม่ๆ  ใหก้บัการนาํเสนอ
บน TikTok พื�อเพิ�มฐานผู้ติดตามและสรา้งโอกาสในการทาํรายได้

Influencers who want to improve their content or add new
dimensions to their TikTok presentations to increase their
follower base and create income opportunities

ผู้ที�สนใจทําโฆษณาบน TikTok ทั�งแบบออกกลอ้งและไมต่อ้งการออกกลอ้ง 
คณุสามารถเรยีนไดใ้นคลาสนี�

Those interested in advertising on TikTok, both on-camera
and off-camera, can learn in this class

TIKTOK MARKETING for BUSINESS
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TIKTOK MARKETING for BUSINESS

One Day with Top SpeakerOne Day with Top SpeakerOne Day with Top Speaker

Dr. Panu Boonsombat
TikTok Class by DR.OPPA

7 CALL: +66(0)-2158-9892, +66(0)-89-692-9900, LINE: @OMEGAWORLDCLASS

Qualifications
DR.OPPA or Dr. Tay, who has been in the real estate industry for over
20 years, achieving sales of 200 million baht in 3 months by personal
branding
(DR.OPPA หรือ ดร.เต ้ที�อยูใ่นวงการอสงัหาฯ มากวา่ 20 ปี ทาํยอดขาย 200 ลา้นบาท
ใน 3 เดอืน)

This class will help you understand the importance of making your
branding famous
(คลาสนี�คณุจะไดเ้ขา้ใจความสาํคญัของการปั� นชอ่งให้ดงั)

Being famous leads to better sales, channel development 
with a unique advantage over competitors, CONTENT IS KING
(ดงักวา่ขายดกีวา่ การปั� นชอ่งแบบมจีดุเดน่เหนอืคูแ่ขง่ CONTENT IS KING)

Strategies for creating content that channels with millions 
of views use
(กลยทุธก์ารทาํคอนเทนตท์ี�ชอ่งหลักล้านววิทาํกนั)

High-efficiency ads targeting strategies, omni-channel 
branding strategies
(กลยทุธก์ารยงิแอดแบบไดป้ระสทิธภิาพสูง กลยุทธก์ารสรา้งแบรนดแ์บบ omni channel)

TikTok AI Course to penetrate the premium product market
(หลักสูตร TikTok AI เจาะตลาดสนิคา้พรเีมี�ยม)



8 CALL: +66(0)-2158-9892, +66(0)-89-692-9900, LINE: @OMEGAWORLDCLASS

TIKTOKTIKTOKTIKTOK   
MARKETING

16 JULY 2025

TikTok Class by
DR.OPPA

Grande Centre Point Ratchadamri

E-mail: 
conference@omegaworldclass.org

When: 
16 JULY 2025

Where: 
Grande Centre Point
Ratchadamri

Online Registration 
http://www.omegaworldclass.org/register-online/

12,500.00

Early Bird

FOR ค�าสัมมนากับสถาบันโอเมก�าฯ 
รับสิทธิลดหย�อนภาษีได� 200%

**สามารถภาษีหัก ณ ที่จ�าย 3% ได�

พิเศษ!!!

Shaping the Future of BusinessShaping the Future of Business

875.00
13,375.00

18,500.00
1,295.00

19,795.00

Fee Per 1 Person

Regular PriceRegistration  Fee

VAT 7 %

Total Amount (Bath)

8.30
Register & Morning Coffee
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

9.00 - 10.30 
Program Commences
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

10.30 - 10.45
Morning Break
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

10.45 - 12.15
Program Commences
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

12.15 - 13.30
Lunch & Networking
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

13.30 - 15.00
Program Commences
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

15.00 - 15.15
Afternoon Break
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

15.15 - 16.45
Program Commences
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

17.00
End of Program

Class Timetable
*หลักสูตรภาษาไทย*

089-692-9900
02-158-9892

ที่แรกเท�านั้น!5

***Any updates on date or venue will
be promptly notified.


