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for
TikTok + AI Course to Target Premium Customers



END OF THE PROGRAM

Morning Break: 10.30 - 10.40

Afternoon Break: 15.00 - 15.10

Lunch & Networking: 12.00 - 13.00

SESSION 1:

SESSION 2:

SESSION 3:

SESSION 4:

HOW TO TURN ORDINARY PEOPLE INTO CELEBRITIES
(วิธีเปลี่ยนคนธรรมดาให้กลายเป็นคนดัง)

SELLING WITHOUT SELLING IN THIS ERA
(ยุคนี้ต้องขายแบบไม่ขาย)

TIKTOK AD

RAISING AI FOR USE
(เลี้ยง AI ไว้ใช้งาน)

• The 50x20 strategy for rapid channel growth (กลยุทธ์ 50x20 ดันช่องโตไว)

• Techniques for molding a channel into a KOL to find real customers

(เทคนิคการปั้นช่องเป็น KOL ให้เจอลูกค้าตัวจริง)

Techniques for storytelling sales, posting 3 clips every day without running out

of content, with a personalized TikTok planner (เทคนิคการขายแบบเล่าเรื่อง

อัดคลิป 3 คลิปทุกวันได้แบบไม่มีวันตน มี Tiktok planner ให้เป็นรายบุคคล)

Techniques for targeting ads to specific customer groups to drive

sales on the sales page (เทคนิคยิงแอดleadเฉพาะกลุ่มลูกค้าตัวจริง

มาsalepage เพื่อปิดการขาย)

Steps for raising AI, using Chat GPT, using BARD AI (ขั้นตอนการเลี้ยง

Ai, การใช้ Chat GPT, การใช้ BARD AI)

09.00 - 16 .00 น.
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