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SALES BREAKTHROUGH. . .&
“การตลาด-การขาย B2B” AIกลยุทธ� สุดล้ําด�วย...



AI-Powered B2B MATKETING & SALES BREAKTHROUGH
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“คณุ” ต้องไมพ่ลาดหลกัสตูรนี�ทําไม...

การตลาด-การขาย B2Bที�ผู้บรหิาร สว่นใหญก่าํลงัเผชิญ:

ที�จะไดจ้ากหลักสูตรนี�:

ในยคุที�เศรษฐกจิไมแ่น่นอน ลูกคา้องคก์รชะลอการตดัสนิใจ ทมีขายหาลูกคา้ใหมไ่มไ่ด ้และการตลาดแบบเดมิ
ไม่สรา้งยอดขาย - AI กลายเป็นอาวธุลบัที�ทกุคนตอ้งใชใ้หเ้ป็น หากไมอ่ยากโดนคูแ่ข่งแซงแบบไร้ทางกลบั!

Solutions

Pain Points
ลกูคา้เปลี�ยนพฤตกิรรม...

กลยทุธก์ารตลาด B2B

วิธปิีดการขาย

การปรบัทมีขายใหท้นัสมยั 

แนวทาง

งบการตลาด

ทมีขายไมม่เีครื�องมอื...

คูแ่ขง่ใช ้AI ลดตน้ทนุ

ลกูคา้องคก์รเปลี�ยนพฤตกิรรม ซื�อยาก ตดัสนิใจนาน

กลยุทธก์ารตลาด B2B ที�ใช ้AI วิเคราะห์กลุม่ลกูคา้ - คูแ่ขง่
- ชอ่งทางการขาย

วิธปิีดการขายใหลู้กคา้องคก์ร ดว้ยขอ้มลู ความเชื�อมั�น
และความแม่นยํา

การปรบัทมีขายใหท้นัสมยั ใช ้AI เป็นผูช่้วยสว่นตวัเพื�อปิดยอด

แนวทางการใชเ้ครื�องมอืเพื�อใชง้านจรงิ 

งบการตลาดไมก่อ่ ROI และไมรู่ว้า่ชอ่งทางไหนคุม้

ทมีขายไมมี่เครื�องมอืวิเคราะหลู์กคา้ ทาํงานแบบเสี�ยงดวง

คูแ่ขง่ใช ้AI มาลดตน้ทนุ วิเคราะหล์กูคา้ไดล้กึกวา่เรา



“การตลาด-การขาย B2B” ด�วย...

Dr. Phutthisith Tungsirihirunkul
Former Chief Executive Officer, Von Bundit Co., Ltd.
Founding Partner, IBEX Advisory

DAY ONE: 9 OCTOBER 2025 
AI

เพื�อพชิติภาวะเศรษฐกจิผนัผวน

Morning Break: 10.30 - 10.45

ใช� AI วิเคราะห�ตลาด 

กลยุทธ�การต้ังราคา

วิธีปรับตําแหน�งการตลาด

ใช�ข�อมูล...

การเปรียบเทียบคู�แข�ง

ต้ังราคาให�ต�างกัน

Case

เทคนิคการอธิบาย 

บริหารราคา-โปรโมช่ัน-ดีล

ใช� AI วิเคราะห�ตลาด สัญญาณ
การเปล่ียนแปลง และโอกาสซ�อนเร�น

กลยุทธ�การต้ังราคาแบบเน�น
“คุณค�าท่ีลูกค�าได�รับ” ไม�ใช�ต�นทุน

วิธีปรับตําแหน�งการตลาด
(Repositioning) ให�ตรงใจลูกค�า

ใช�ข�อมูลลูกค�า พฤติกรรม และคู�แข�ง
มาช�วยกําหนดราคาท่ีแข�งขันได�

การเปรียบเทียบคู�แข�งอัตโนมัติ
ด�วย AI Benchmark

ต้ังราคาให�ต�างกันตามกลุ�มลูกค�า
และระดับความต�องการ

Case: บริษัทไทยท่ีใช�กลยุทธ�น้ีสําเร็จ

เทคนิคการอธิบาย “ทําไมราคาน้ี
ถึงคุ�ม” ให�ลูกค�าเข�าใจและเช่ือม่ัน

บริหารราคา-โปรโมช่ัน-ดีลให�สอดคล�อง
กับช�องทางขายและกลุ�มเป�าหมาย
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9.00 - 12.15Session 1:

Session 2:

กลยุทธ� Repositioning ทะลุพฤติกรรม
ลูกค�า B2B ยุคใหม�

B2B ต้ังราคาอย�างมีกลยุทธ� ส่ือสาร
คุณค�าให�ชัด ขายได�…โดยไม�ต�องลดราคา

ท�ามกลางตลาดท่ี “ราคา” คืออาวุธ…ธุรกิจ B2B
ต�องรู�จักต้ังราคาแบบมีเหตุผล มีข�อมูล และมี “คุณค�า”

AI-Powered B2B MATKETING & SALES BREAKTHROUGH

Lunch & Networking: 12.15 - 13.30



Mr. Terapat Prapapanich
Director
Unilever Professional Thailand, Malaysia, & Singapore
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13.30 - 16.45

From Cost-Based Tailor Your Brand

Real-Time Pricing Tools 
Use AI

Channel & Discount Techniques

Communicate Value
Brand Storytelling 

From Cost-Based to Value-Based
Pricing with AI Value Engine
(จากราคาตามต�นทุน → ราคาตาม
คุณค�าด�วย AI Value Engine)

to Appeal to Both Emotional and
Rational Buyers (ปรับแบรนด�ให�ตอบ
โจทย� Emotional & Logical Buyer)

to Respond Instantly to Market
Competition (เคร่ืองมือช�วยต้ังราคา
ทันทีเม่ือมีการแข�งขัน)

to Create and Analyze Content
that Resonates with Procurement
Teams (สร�างคอนเทนต�โดนใจทีมจัด
ซ้ือ โดยใช� AI เขียน/วิเคราะห�)

Planning for Maximum
Profitability (วางแผนช�องทาง-
ส�วนลดให�ได�กําไรสูงสุด)

for Establishing Thought
Leadership in the B2B Space
(เทคนิคทํา Thought Leadership
ในวงการ B2B)

to Customers to Drive Purchase
without Price Negotiation
(ส่ือสารคุณค�ากับลูกค�าให�อยากซ้ือ
ไม�ต�อราคา)

Strategies for Corporate Clients
กลยุทธ� Brand Storytelling
(สําหรับลูกค�าองค�กร)

Session 3: Session 4:
AI-Powered Pricing Strategy
– Outsmart the Price War

Building a Winning B2B Brand
& Content with AI

Afternoon Break: 15.00 - 15.15

กลยุทธ�การต้ังราคาด�วย AI – ชนะสงครามราคา
อย�างเหนือช้ัน

สร�างแบรนด�และ Content ท่ีขายได�ในโลก B2B ด�วย AI

AI-Powered B2B MATKETING & SALES BREAKTHROUGH



“เพิ�มยอดขาย” AI-Drivenแบบ

Dr. Vichakorn Hengsadeekul
Former Managing Director
Asia Cement Products Company Limited

AI-Powered B2B MATKETING & SALES BREAKTHROUGH

DAY TWO: 10 OCTOBER 2025

ปรบัทมีขายใหท้นัโลก
9.00 - 10.30

Morning Break: 10.30 - 10.45

วิเคราะห�เครือข�ายธุรกิจ

สร�างความเช่ือม่ัน

ใช� Social Networking & Partnership

ประเมินโอกาสป�ดดีล

วิเคราะห�เครือข�ายธุรกิจด�วย  Relationship Map

สร�างความเช่ือม่ันผ�าน Trust-Based Selling

ใช� Social Networking & Partnership ทํายอดโต

ประเมินโอกาสป�ดดีลในแต�ละความสัมพันธ�
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Session 5:
สร�างยอดขายผ�านเครือข�าย – Relationship Selling ในยุคดิจิทัล



AI-Powered B2B MATKETING & SALES BREAKTHROUGH

10.45 – 12.15

Dr. TayatSriplung
Former Managing Director
Watson & Wyatt (Thailand)

เข�าใจจิตวิทยา

เจรจาขาย

เทคนิคตอบข�อโต�แย�ง

การป�ดการขาย

เข�าใจจิตวิทยาฝ�ายจัดซ้ือในองค�กรใหญ�

เจรจาขายด�วย Data ไม�ใช�แค�คําพูด

เทคนิคตอบข�อโต�แย�งให�ป�ดการขายได�

การป�ดการขายท่ีใช� AI + Human Intelligence วิเคราะห�ได�

Session 6:
ศาสตร�การเจรจาขายกับลูกค�าองค�กร ด�วยข�อมูลและจิตวิทยา

Lunch & Networking: 12.15 - 13.30
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สร�างความแม�นยํา
สร�างความแม�นยําด�วย B2B Insight Tools

Dr. Panu Boonsombat
Director and Executive Director
Principal Capital PCL.

AI-Powered B2B MATKETING & SALES BREAKTHROUGH

13.30 - 15.00

ใช� AI วิเคราะห�...

วาง Journey & Funnel

ทํา Personalization อัตโนมัติ

ใช� AI วิเคราะห�พฤติกรรมลูกค�าองค�กร

วาง Journey & Funnel ให�ตรงกับแต�ละกลุ�มลูกค�า

ทํา Personalization อัตโนมัติด�วยข�อมูล Real-Time

Session 7:
ป�ดการขายให�แม�นยําแบบไม�พลาดเป�า แบ�งกลุ�มลูกค�าองค�กรด�วย AI

Afternoon Break: 15.00 - 15.15
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10

Mr. Somchai Sittichaisrichart
Managing Director
SiS Distribution (Thailand)

CALL: +66(0)-2158-9892, +66(0)-89-692-9900, LINE: @OMEGAWORLDCLASS

END OF THE PROGRAM

AI-Powered B2B MATKETING & SALES BREAKTHROUGH

15.15 - 16.45

Dr. Vichakorn Hengsadeekul
Former Managing Director
Asia Cement Products Company Limited

ผู�บริหาร B2B

กลยุทธ�การแบ�งกลุ�ม

การพัฒนาขีดความสามารถ

Roadmap สู�การเปล่ียนผ�าน

ผู�บริหาร B2B ตัวจริงแชร�เคสการเปล่ียนแปลงด�วย AI

กลยุทธ�การแบ�งกลุ�มลูกค�าแบบใหม�

การพัฒนาขีดความสามารถใหม�ของฝ�ายการขาย-การตลาด

Roadmap สู�การเปล่ียนผ�านสู� “องค�กร B2B ท่ีโตสวนตลาด”

Session 8:
PANEL DISCUSSION – จากโลกเก�า สู� AI Growth Engine



หลกัสูตรนี�

เหมาะกบัใคร? สิ�งที�ผูเ้รยีน... “ จะไดร้บั ”
เรยีนรูก้ลยทุธ์การตลาด B2B ที�ใชไ้ด้
จรงิในยคุ AI

บรรยายเข้มขน้แบบเจาะลกึ
(Strategic Lecture)

เทคนคิการตั�งราคา-การขายที�เข้าใจ
จติวทิยาผูซ้ื�อองคก์ร

Case Study จากองคก์ร B2B ชั�นนาํ

Framework การแบง่กลุม่ลกูคา้
+ เจรจาขายดว้ยขอ้มลูจรงิ

แนวทางใช้งาน AI Tools ไดจ้รงิ

Case Study จากองคก์รไทยที�ใช ้AI
แลว้ขายพุง่

Panel Discussion กบัผูบ้รหิาร
ตวัจรงิ

ใบ Certificate รบัรองโดยผูเ้ชี�ยวชาญ
ระดบัประเทศ

ถาม-ตอบแบบเปิดประเดน็ลกึ
(Real Pain Q&A)

AI-Powered B2B MATKETING & SALES BREAKTHROUGH

ผูบ้รหิารธรุกจิ B2B ทกุขนาด

ผูจ้ดัการฝ่ายขาย / ฝ่ายการตลาด
องคก์ร
Business Development
Manager / Key Account
Manager

ทมี Digital Marketing
/ ทมีกลยทุธอ์งคก์ร

เจา้ของธรุกจิที�ตอ้งการ
เรง่ยอดขาย B2B
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รปูแบบ... การเรยีนรู้



E-mail: 
conference@omegaworldclass.org

When: 
9 - 10 OCTOBER 2025

Where: 
Grande Centre Point
Ratchadamri

Online Registration 
http://www.omegaworldclass.org/register-online/

12,950.00

Shaping the Future of BusinessShaping the Future of Business

906.50

13,856.50

18,500.00

1,295.00

19,795.00

Fee Per 1 Person

Special
Price

Registration
Fee

VAT 7 %

Total Amount (Bath)

089-692-9900
02-158-9892

***Any updates on date or venue will
be promptly notified.
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ค�าสัมมนากับสถาบันโอเมก�าฯ 
รับสิทธิลดหย�อนภาษีได� 200%

**สามารถภาษีหัก ณ ที่จ�าย 3% ได�

พิเศษ!!!FOR

สมคัร

8.30
Register & Morning Coffee
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

9.00 - 10.30 
Program Commences
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

10.30 - 10.45
Morning Break
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

10.45 - 12.15
Program Commences
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

12.15 - 13.30
Lunch & Networking
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

13.30 - 15.00
Program Commences
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

15.00 - 15.15
Afternoon Break
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

15.15 - 16.45
Program Commences
----------------------------------------------------------------------------------------------------------

17.00
End of Program

@omegaworldclass www.omegaworldclass.org

Class Timetable
*หลักสูตรภาษาไทย*

สมัคร        ท�าน
ลดทันที

!เร่งพุ่งยอดขายทะลุเป�า แม�ในยุคเศรษฐกิจซบเซา

SALES BREAKTHROUGH. . .
“การตลาด-การขาย B2B” AIกลยุทธ� สุดล้ําด�วย...


